
 
 

 
 

2024 年 1 月 29 日 

株式会社サクシード 
 

【自社開発】統合 M&A プラットフォーム、「ツグナラ進化」誕生！ 
～事業承継型 M&A を一気に進化させる、オープンネーム型プラットフォーム～ 

 
1 月 29 日（月）、株式会社サクシード（所在地：栃木県宇都宮市平松本町/代表取締役：水沼啓幸 以下、

サクシード https://succeed-biz.jp/）は中小企業の第三者承継（M&A）を促進すべく、事業承継支援を行

う専門家のためのマッチングプラットフォームを構築したことをご報告いたします。 

 

サクシードは2020年1月に地域の経営資源引継ぎを支援するwebメディアプラットフォーム「ツグナラ」

（https://tgnr.jp/）をローンチ以降、想いを共にするツグナラ専門家（地域士業等）と一緒に地域の事業

承継課題に向き合ってきました。このツグナラネットワークへのご参画者も増え、現在では全国約 20都府

県で地域内事業承継の支援を行っております。より多くの譲渡・譲受企業双方のニーズや事業形態、ビジ

ョンに適合した濃度の高いマッチングを支援し、中小企業の新たな価値創造に向けた支援をするため、事

業承継型 M&A を支援する専門家に限定したオープンネーム型のナビゲーションシステム「ツグナラ進化」

を企画・開発いたしました。M&A の工程で最もボトルネックとなるマッチングを、ツグナラに参画する専

門家の集合知により解決する今までにない新しいサービスです。 

 

The role of “TSU-GU-NA-RA Shinka” 
◼ 「ツグナラ進化」の役割 

 ツグナラ進化は地域 M&A 専門家が行なう M&A 支援をより活性化し、地域資源を最適なマッチングにて

未来に繋いでいくための M&A 専門家のためのマッチングプラットフォームです。日本の全企業数のうち

99.7％を中小企業が占めているにもかかわらず、中小企業や小規模事業者の事業承継型 M&A サポートは体

制が十分に整備されておらず、専門家や金融機関にとって時間や手数がかかり、迅速な支援が出来ていな

いのが現状です。譲渡・譲受企業の探索だけではなく M&A 業務上の企業価値算定や企業概要調査、様々な

書類作成などマッチング支援までに多くの工数が必要となり、スモール案件になればなるほど不動化しが

ちです。このような課題を解決するためのシステムが「ツグナラ進化」です。 
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Features of “TSU-GU-NA-RA Shinka” 
◼ 「ツグナラ進化」の特徴 

 「ツグナラ進化」最大の特徴は、譲渡・譲受双方の案件について、参画する専門家間にてオープンネー

ムで閲覧・マッチングが行なえることです。ツグナラの理念でもある地域の優良な譲受企業情報を共有し、

譲渡企業・譲受企業の良縁を実現します。 

 

1. 「適合度の高い企業同士の高速マッチング」 

譲渡・譲受企業のニーズを詳細に登録。マッチング時に必要な項目を網羅し、大量の案件から最適な

候補先を選定可能。 

2. 「業務の効率化・収益創出」 

ノンネームシートや NDA、企業概要書などの書類作成機能あり。データは PPT でダウンロードでき、

業務の迅速化に貢献。 

3. 「価値算定（バリュエーション）」 

年倍法+時価純資産法による評価資料作成支援を搭載。オプションで 5 種類の算定方式での算出も可能。 

4. 「ツグナラネットワークの活用によるマッチング範囲の拡大」 

地域特化型事業承継・M&A メディアプラットフォームツグナラで連携する全国の専門家、金融機関と

のネットワーク内にて優良な譲渡・譲受企業の探索、同エリア・広域エリアでのマッチングを実現 

 

“TSU-GU-NA-RA“×“TSU-GU-NA-RA Shinka”  
◼ 「ツグナラ」×「ツグナラ進化」 

 「次世代により良い社会を引き継ぐ」をメインコンセプトに地域の中小企業の M&A のみではなく親族内

の事業承継、働く社員、ステークホルダー、外部への承継など、ありとあらゆる経営資源の引き継ぎを促

進していく事業承継支援サービスであるツグナラと、オープンネーム型のナビゲーションシステム「ツグ

ナラ進化」を連動することで、ツグナラネットワークの事業承継支援はより広域により進化してまいりま

す。中小企業の事業承継課題解決に向けた新たな価値創造に向け、支援方法にはより深化性を、地域経営

資源にはより真価を生み出せるよう、サービスの充実を図っていきます。 

 

以上 

 
■ツグナラ進化 概要 

・サービス内容 

M&A 顧客・案件登録、マッチング管理、価値算定（バリュエ

ーション）、書類作成支援、成約情報管理 

・URL 

https://lp.tgnr.jp/shinka/ （2024 年 1 月 29 日ローンチ） 

 

■ツグナラ事業概要  

・サービス内容   

地域内事業承継マッチング及び M&A コンサルティング、経営

人財（事業後継者・経営幹部）育成、地域金融機能の創出

（個別ファンド・地域サーチファンド組成） 

・ＵＲＬ 

https://tgnr.jp/ （2020 年 1 月 14 日ローンチ） 

■ 株式会社サクシード 会社概要 

栃木本社・データセンター 〒321-0932 栃木県宇都宮市平松本町 326-9 

埼玉           〒330-0855 埼玉県さいたま市大宮区上小町 462  

東京                                〒101-0032 東京都千代田区岩本町 3-3-5 秋葉原 SH ビル 6 階 

ＵＲＬ   https://succeed-biz.jp/ 

設⽴    2010 年 4 月 

代表者   代表取締役 水沼 啓幸  

事業内容  事業承継コンサルティング・M＆A アドバイザリー・デジタルマーケティング、web コンサルティング 

資本金   1,000 万円 

社員   30 名 

■ 本件に関するお問い合わせ先 

企業名：株式会社サクシード 

担当者名：谷口（広報担当） 

TEL：028-678-2540  FAX： 028-678-2238 

メールアドレス：kanako.taniguchi@succeed-biz.jp 
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